
کند، علاوه بر اینکه در فصول بیشتر 
ما محصول مختلفی داریم، نگهداری 
ــن تــکــنــولــوژی راحــت تــر  آن هــم بــا ایـ
مــی شــود. کیفیت محصولاتی که به 
شما می رسد هم خیلی بهتر است؛ 
بحث مهم  همین رساندن پروتئین 
و ویتامین به بدن شماست، وقتی 
که میوه جات و غذایی میل می کنید. 
بــا ورود ایــن تکنولوژی بــه بـــازار دنیا 
و  ایــران، تمام یخچال ها و فریزرها تا 
کمتر از 20 ســال آینده حتی در ایــران 

حذف خواهند شد.

از مراحل کاری موفقیت آمیزی که 
داشته اید، خاطره ای دارید که همه 
ــم مشکلی را  ــه دســـت ه دســـت ب

حل کنید؟
 ما شرایطی را که داریم دنبال می کنیم، 
گــاهــی جلو مــی رویــم، جلو مــی رویــم، 
ــم و یـــک جـــا بـــه یـــک در  ــی رویـ جــلــو مـ
بسته می خوریم؛ مثلاً یک سنسور 
خاص توی ایران نیست، یعنی به ما 
نمی دهند. ما مجبور می شویم یک 
ــرای ایــن پیدا کنیم. بــه یک  راه حـــل ب
شاخه ی دیگر مــی رویــم و دوبـــاره آن 
یک قطعه ی دیگر مثلاً مــاژولــی را به 
مــا نمی دهند کــه مجبور می شویم 
برای آن ... یعنی کلاً در بخش طراحی 
و تــولــیــد و ســـیـــالات و الــکــتــرونــیــک 
چیزهایی داریم که تغییرات اساسی 
در این کار دادیم. اگر ما می توانستیم 
ــا را  ــ ــاژول ه ــ ــری قــطــعــات و م ــ یـــک س
داشــتــه بــاشــیــم، کــار تــولــیــدمــان هم  
خیلی راحت تر بود. یعنی اگر ما تحریم 

نبودیم و شرایط تولید برای شرکت ها فراهم بود، هم تولیدات بهتر، 
هم با کیفیت بالاتر و هم اشتغال زایی بیشتری داشتیم. ولی باید یک 
شرکت سازنده در ایران بخواهد یک سنسور را کار کند و آن سنسور 
به دست ما برسد و آن را در تجهیزاتمان لحاظ کنیم و اینکه حالا آن 
کیفیت را دارد یا ندارد. در این مورد ما به کل شرکت هایی که توانمند 
 
ً
هستند، حتی در همین پارک علوم و فناروی اعلام نیاز می کنیم و واقعا

هم به ما کمک کرده اند. 

ــازی ایــده هــایــی کــه بــه ذهــنــتــان رســیــده چه  ــاری س ــج ــورد ت در مـ
مشکلاتی داشتید؟

 در تــجــاری ســازی تکنولوژی شما زمــانــی یــک محصول معمولی را 
می خواهید بفروشید و مشخص هست و تکنولوژی را می شناسند، 
خیلی متفاوت هست تا موقعی که شما محصولی را تولید می کنید 
کــه شناخته شــده نیست و جایگاه خــاص خـــودش را دارد. مثلاً 
فروش آب معدنی مصرف عمومی دارد، ولی برای فروش تجهیزات 
دنــدانــپــزشــکــی کــه بــایــد آن را پــزشــک اســتــفــاده کند و آن قطعه را 
بشناسد. فروش آن دستگاه ها و ماژول ها هم تخصص می خواهد؛ 
حتی شناختن و کاربردشان. به عنوان مثال یک شرکت به ما مراجعه 
می کند که مثلاً می خواهد در حیطه ی غذایی  کار کند؛ باید متناسب 
با آن درخواست، دستگاه و مــاژول و پمپ و قطعه و کمپرس و ... 
ساخته شــود. اینطور نیست که ما یک سری دستگاه بسازیم و 
آماده باشد و بیایند و ببینند؛ ویترینی باشد، اصلاً دستگاه ویترینی 
نمی شود ســاخــت؛ چــون مشتری ها کــاربــردهــای خاصی را دارنـــد. 
مثلاً شرکتی که می خواهد زعــفــران خشک کند. متفاوت اســت با 
شرکتی که می خواهد گیاهان دارویــی خشک کند و باید متناسب 
با آن تغییر کند. ما طبق مقالات آی اِس آی  و طبق شرایط تولید، باید 
استانداردهای جهانی رعایت کنیم. شرکت های بزرگی در این کار 
هستند که چون با استاندارهای روز دنیا کار نمی کنند و اسمش 
را هم گذاشته اند بــرای اینکه مقرون به صرفه نیست، محصول 
بی کیفیت به بازار می دهند و مردم هم از خرید آن امتناع می کنند.  
اگــر تولیدات تولیدکننده ها و کارخانه ها به سمت استاندارهای 
بین المللی برود و بتوانید شرایط تولید بسیار خوبی داشته باشید، 
مطمئن باشید که محصولاتتان گران تر و با کیفیت بهتر و سودآوری 

بهتر خواهند خرید؛ حتی تولیدات غذایی. 

ما توانستیم 
به کشورهای 

اروپایی و 
با همان 

ماژول های 
اروپایی با یک 

سوم قیمت 
به کشور آلمان 
بدهیم. ما الآن 

صادرکننده ی 
تکنولوژی هایی 
هستیم که یک 

شرکت آلمانی 
بر فرض به یک 

شرکت در عمان 
به قیمت 30 
میلیون یورو 

داده است، ما 
همان دستگاه، 
با همان ماژول 
و با همان پمپ 

و پی ال سی 
آلمانی را به 

آن ها داده ایم، 
10 میلیون 

یورو؛ یک سوم 
قیمت که واقعاً 
افتخاری هست 

برای ایران
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